
n Intersolar 2026, visitamos el stand de LONGi

para conocer las principales novedades que la

compañía mostró. David Garmendia nos presentó

la nueva generación de módulos Hi-MO 9 Prime,

una evolución tecnológica diseñada para

ddddddddaumentar la eficiencia, reducir el coste de la energía y mejorar

la fiabilidad de las instalaciones fotovoltaicas. Además,

repasamos la estrategia de la compañía para desarrollar

módulos específicos capaces de responder a escenarios cada

vez más exigentes, desde terrenos complejos hasta

condiciones climáticas extremas.

“CON 

HI-MO 9 PRIME 

CONSEGUIMOS 

REDUCIR EL 

LCOE Y MEJORAR 

LA FIABILIDAD A 

LARGO PLAZO

DE MANERA

SIGNIFICATIVA”
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¿Cuáles son las principales características técnicas del Hi-MO 9 Prime y 

qué mejoras aporta respecto a la generación anterior?

Hi-MO 9 Prime es un módulo en el que hemos incrementado la superficie

útil para captar radiación solar en su cara frontal y alcanzar una potencia de

hasta 680 W, con una eficiencia del 25,17%.

Además, incorpora todas las mejoras desarrolladas en nuestra tecnología

de células Back Contact. Desde el punto de vista del cliente, las ventajas

principales son dos. La primera es el aumento de eficiencia, que nos permite

instalar hasta un 4,62% más de potencia en la misma superficie si lo

comparamos con un módulo convencional de 650 W. La segunda es su

excelente comportamiento frente al sombreado, lo que permite reducir la

distancia entre filas de módulos y aumentar el GCR.

Todo ello se traduce en una reducción del LCOE, pero también hemos

trabajado mucho en la fiabilidad. Incorporamos una nueva tecnología de

soldadura denominada STAC (Selective Temperature Alloy Contact), que reduce

el estrés térmico y disminuye el riesgo de aparición de microcracks y hot spots a

largo plazo.

Se trata de un módulo diseñado no solo para ofrecer mayor eficiencia, sino

también una fiabilidad muy superior durante toda la vida útil de la instalación.

Fuente: LONGi



¿Cómo adapta LONGi sus módulos a las 

necesidades específicas de cada proyecto?

En LONGi no solo apostamos por módulos de

producción masiva como Hi-MO 9 Prime, sino también

por lo que denominamos módulos de escenario,

diseñados para resolver necesidades concretas.

Este año presentamos Ice-Shield, un módulo

equipado con un vidrio frontal templado de 3,2

milímetros que ofrece una resistencia muy superior

frente al granizo, impactos de alta energía cinética y

elevadas cargas mecánicas y de viento. Es una

solución especialmente interesante para mercados

como Norteamérica, aunque también tiene un gran

potencial en países europeos como Italia, Francia o

Europa del Este.

También presentamos Hydro Clear, nuestro

módulo anti-dust, pensado para entornos con elevada

presencia de polvo, arena o incluso nieve. Gracias a un

diseño específico del marco, evita la acumulación de

suciedad sobre la superficie del módulo, reduciendo el

riesgo de hot spots y manteniendo una producción

energética más elevada a lo largo del tiempo.

Además, contamos con otras soluciones

especializadas dentro de nuestra cartera, como Edge,

desarrollado para aplicaciones en entornos desérticos,

con alta resistencia mecánica y una huella de carbono

muy reducida, y Sea-Shield, diseñado específicamente

para instalaciones flotantes o ambientes marinos

donde la corrosión representa un factor crítico.

www.infoenergetica.comFuente: LONGi
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¿Cómo está evolucionando vuestra estrategia de fotovoltaica más 

almacenamiento y cuáles son los factores diferenciales de LONGi en un 

mercado cada vez más competitivo?

Nuestra estrategia en almacenamiento pivota sobre tres conceptos

fundamentales.

El primero es One Stack. Hemos desarrollado soluciones tanto para

fotovoltaica como para almacenamiento que permiten optimizar al máximo las

plantas híbridas. Nuestros clientes ya no buscan únicamente plantas

fotovoltaicas; la hibridación con baterías se está convirtiendo en una necesidad

en muchos mercados.

El segundo es One Platform. Hoy una planta no solo necesita un buen

hardware, sino también inteligencia. Por eso desarrollamos soluciones como

nuestro EMS, capaz de decidir automáticamente cuándo cargar o descargar

una batería para optimizar la operación del activo.

Y el tercer pilar es One Responsibility. Queremos ofrecer una única

ventanilla al cliente para toda la solución, pero sobre todo acompañarlo durante

todo el ciclo de vida del proyecto: desde la preventa hasta la ejecución y,

especialmente, durante más de veinte años de operación y mantenimiento.
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Precisamente esa filosofía se refleja en las dos soluciones que

presentamos este año. One Bank integra en un único contenedor de 20 pies

toda la parte de corriente continua y el sistema PCS de conversión en alterna,

utilizando tecnología de carburo de silicio para maximizar la eficiencia.

Es un producto en el que la seguridad ocupa el primer lugar y que alcanza

una eficiencia del 93%, varios puntos por encima del estándar del mercado.

Además, incorpora un BMS propio desarrollado íntegramente por LONGi.

Esto nos permite no solo detectar posibles incidencias minutos antes de que

ocurran, sino incluso generar patrones predictivos capaces de anticipar

comportamientos anómalos con varios meses de antelación.

Junto a One Bank presentamos también One Matrix, una solución

formada por un contenedor para la parte de corriente continua y un skid externo

para la conversión en corriente alterna y el sistema de transformación,

ampliando así nuestra oferta para proyectos de mayor tamaño.
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¿Qué factores serán determinantes para que LONGi siga liderando la 

industria durante los próximos años?

LONGi siempre ha apostado por la diferenciación a través de la

innovación. En un mercado donde existe mucha presión sobre los precios,

nuestra estrategia nunca será sacrificar la calidad o la fiabilidad para reducir

costes.

La innovación nace del I+D. Actualmente contamos con 4.000

profesionales dedicados a investigación y desarrollo y el año pasado destinamos

aproximadamente un 6% de nuestro beneficio operativo a estas actividades.

Es una inversión muy importante, pero creemos que es la única forma de seguir

desarrollando tecnologías que aporten verdadero valor al mercado. Muchas de

las líneas de investigación nunca llegan a convertirse en un producto comercial,

pero eso forma parte de la innovación. Las que sí llegan nos permiten lanzar

soluciones como Hi-MO 9 Prime o desarrollar nuevas tecnologías para

almacenamiento.

Estamos convencidos de que el futuro ya no tiene sentido hablando

únicamente de fotovoltaica. El futuro pasa por la hibridación entre fotovoltaica

y almacenamiento, y nuestra innovación seguirá avanzando simultáneamente en

ambos ámbitos.
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