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HIBRIDACION 2.0 MOVILIDAD EN ESPANA

Llega la tendencia 2.0 a la hibridacidn; / Hablamos con Arturo Pérez, Director
la incorporacion de BESS a proyectos | General de AEDIVE, para conocer el
FV + Edlica. Kim Keats, consultor de / estado de la movilidad eléctrica en
mercado, ejemplifica sus ventajas de Espafia, desde la infraestructura de
manera numérica en exclusiva para IE. . recarga hasta el impulso al VE.
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LA EVOLUCION DEL “VERDE”

Las nuevas tecnologias de energia estan transformando el
panorama energético global, impulsadas por la necesidad de reducir la
dependencia de los combustibles fésiles y mitigar el cambio climatico. Entre
las més destacadas se encuentra la energia solar de Ultima generacion, que
esta mejorando su eficiencia mediante paneles solares con materiales como
el perovskita, que pueden aumentar la conversion de luz en electricidad.

Ademas, la energia edlica ha avanzado con turbinas mas grandes y
flotantes, capaces de aprovechar vientos en alta mar. Otra tecnologia
emergente es el almacenamiento de energia a gran escala, donde las
baterias de iones de litio estan siendo reemplazadas por soluciones mas
sostenibles como las baterias de flujo y las de estado solido.

El hidrégeno verde gana terreno como combustible limpio, producido
mediante electrélisis con energia renovable, lo que lo convierte en una
opcién viable para industrias dificiles de descarbonizar. De todo ello podras
saber mas en esta edicion.

Nelson De la Cruz
Director de Comunicaciones de INFOENERGETICA
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El pasado 2 de septiembre, INFOENERGETICA lanzé una nueva seccion, sobre Movilidad Sostenible.

En ella, el vehiculo eléctrico, su infraestructura, y los combustibles sostenibles son protagonistas en un nuevo espacio de
comunicacion que sigue la original manera de informar de INFOENERGETICA, a través de noticias, entrevistas escritas y en

video y contenidos de valor para empresas del segmento.

Descubrela en www.infoenergetica.com/movilidad-sostenible

El impulso del MOVES Biocarburantes

El Programa MOVES sigue Mas sombras que luces en la
dando sus frutos nueva orden del MITECO

ARTICULO DESTACADO

LA ANTIGUEDAD DEL PARQUE "PREOCUPA"
De los mas de 30 millones de vehiculos que circulaban por Esparia
cerca de 15 millones fueran de 15 o mas afios de antigiedad. Y es
> , , ZAVANZA A BUEN RITMO LA MOVILIDAD ELECTRICA EN ESPARA?

LEER

Arturo Pérez
Dir. General de AEDIVE

ENTREVIE

Desafios para el impulso de la
«infraéstructura de recarga eléctrica
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PMGD en Chile

Articulo destacado n

W ACESOL

ASOCIACION CHILENA DE ENERGIA SOLAR - AG

Los falsos mitos y la necesidad de su defensa

El Ultimo mes, la discusién en torno al aumento
de las tarifas eléctricas ha atraido la atencién publica,
marcando la pauta de las discusiones recientes en
materia energética. En ellas, se ha relevado Ila
importancia de avanzar en nuevas politicas publicas que
permitan un sistema eléctrico mas eficiente, democratico
y sostenible.

Una de las politicas publicas implementadas
por Chile para diversificar la matriz energética, pero
desconocida por muchos, ha sido la creacién de un
marco regulatorio para el desarrollo de Pequefios
Medios de Generacién (PMG) y Pequefios Medios de
Generacion Distribuida (PMGD) cuyo objetivo fue
disminuir las barreras de entrada a nuevos actores al
sector eléctrico.

Los PMG y PMGD son instalaciones de tamafio
menor, con una capacidad maxima de 9 MW, y que, en
el caso de los PMGD, se conectan directamente a la red
de distribucion que lleva la energia a nuestros hogares e
industrias. Hoy existen unos 736 PMG y PMGD en
operacion, y en conjunto representan casi el 9% de la
capacidad de generacion instalada en el pais y cerca del
5% de la energia inyectada al sistema eléctrico.

La expansion de los PMGD vy su integracion en
la red eléctrica nacional son testimonio del progreso de
Chile en materia de politica energética. Este segmento
ha permitido la entrada de nuevos actores en el mercado
e impulsado el crecimiento de industria local de
prestacion de servicios y desarrollo de proyectos.

Al ubicarse cerca de los centros de consumo,
incrementan la disponibilidad de energia y no
contribuyen sustancialmente a los problemas de
vertimiento que existen en el sistema a nivel de
transmisién ya que en su mayoria se ubican entre las
regiones Metropolitana y Nuble.
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Estas centrales producen energias limpias, tienen
un bajo impacto ambiental y han jugado un rol clave en la
transicion energética. A la fecha estas empresas han
invertido, a su cargo, cerca de 100 millones de doélares en
reforzar las redes a las que se conectan, muchas de ellas
en zonas rurales. Paraddjicamente, a propésito del alza de
tarifas, se ha apuntado a los PMGD de ser la principal
barrera para la transicion energética y de contar con un
subsidio que los favorece injustamente y que distorsiona
los precios. Esta critica omite hechos importantes.

El primero de ellos es que en 2019 hubo una
revision del marco normativo que los rige. En esta
modificacién se introdujeron precios diferenciados por
bloques horarios que buscaban entregar una sefial de
precio mas precisa y disposiciones que incorporan
medidas para hacer frente a las congestiones en el
sistema de transmision zonal. Con el fin de dar certeza
regulatoria a aquellos PMGD, que a la fecha ya estaban
en operacion o en un estado avanzado de tramitacion, se
establecié un periodo de transicién acotado y plazo hasta
abril de 2022 para acogerse al régimen antiguo de precios.

También omiten que, luego de una revision
exhaustiva en 2022, la Fiscalia Nacional Econdmica
desestima iniciar un expediente normativo y determiné que
“‘no existen antecedentes fundados que demuestren la
afectacién a la dinamica competitiva causados por el
mecanismo de precio de que rige a la generacion
distribuida y que, por el contrario, el mismo se puede
correlacionar con una mayor entrada de actores,
desconcentracién de la industria y una diversificacion de la
matriz energética”.

Mirando hacia adelante, debemos avanzar en la
normativa que hard posible la incorporacion de
tecnologias de almacenamiento distribuido. Asi, los PMGD
podran seguir contribuyendo en la descarbonizacién de la
matriz y podremos tener energia cerca del consumo.
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HIBRIDACION 2.0
Las ventajas de hibridar Eolica + FV + BESS

La “hibridacion 2.0” es la integracion de sistemas de almacenamiento
energeético en parques eolicos que ya se han hibridado con fotovoltaica. Un
paso mas en la incorporacion de tecnologia clave para la transicion
energética de cualquier sistema eléctrico.

EOLICA, FOTOVOLTAICA Y, AHORA, BESS

La combinacion de tecnologias renovables
para generar electricidad en un mismo espacio no es
una novedad, es una practica cada vez mas comun.
Las ventajas de aprovechar un punto de conexion
para tener dos tecnologias, por ejemplo, edlica y
fotovoltaica (FV), van desde un mejor factor de
capacidad hasta una mejor oportunidad para
contratar PPA en carga base (baseload).

Con la llegada casi masiva de Ia
canibalizacion y el “curtailment”, la energia solar debe
encontrar nuevas “formaciones” para garantizar el
retorno a su inversién, a la vez que se puede ayudar
al sistema eléctrico a tener una mayor robustez y
unos menores costes.

Por estos motivos, entre otros, la hibridacion
de parques de energia renovable va (y debe)
evolucionando a nuevas tendencias, que podemos
llamar “hibridacion 2.0". Nos referimos a la
integracion de sistemas de almacenamiento
energético en parques eodlicos que ya se han
hibridado con FV. Un paso mas en la incorporacion
de tecnologia clave para la transicion energética de
cualquier sistema eléctrico.

"] / EB ENERGIA E INNOVACION | 3/2024 | www.infoenergetica.com
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¢ QUE ES UN PPA BASELOAD?

En este tipo de PPA, el desarrollador del
proyecto es el encargado de convertir la
generacion bruta del parque en una carga base. Es
el mas comun entre los clientes, ya que guarda un
equilibrio interesante entre precio y riesgo. Por lo
tanto, en este PPA al cliente se le suministra una
cantidad estable de energia generada y, aunque
suele ser el producto financiero mas competitivo en
cuanto a precio, también es el que entrafia mayor
riesgo para el cliente, ya que la generacion
proveniente de fuentes renovables no es
predecible.

Los precios acordados para los PPAs
renovables “pay-as-produced” (“PAP”), especial-
mente los FV, estan muy por debajo de los precios
de un PPA baseload, que se explica por el miedo al
apuntamiento y la falta de interés de los
consumidores por un perfil que no se amolda a sus
necesidades. Cuando los recursos solar y eélico se
complementan, la curva de despacho tendra un
minimo mas estable que sirve para facilitar la venta
de generaciéon via PPA baseload. Y si a ello le
sumamos baterias (“BESS”, Battery Energy
Storage System), la oportunidad de firmar este tipo
de PPA se incrementa.

Esto responde a que, por una parte, se
reducen los excedentes cuando la generacion
supera el nivel contratado ya que se puede
almacenar en el BESS. Por otra, las compras de
energia a precio de mercado cuando la generacion
gueda por debajo del nivel contratado seran
menores al poder cubrir el déficit con energia del
BESS. Ademas, al tener 3 tecnologias, se pueden
firmar mads MW contratados en baseload.
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Grafico 1: Contratos anuales baseload y FV PAP.
Fuente: OMIP, 13 septiembre 2024 | K4K/EKON
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VENTAJAS FRENTE AL PAY-AS-PRODUCED

Hay varias maneras de llevar a cabo el
desarrollo incremental de un proyecto de
hibridaciéon (ver Grafico 2) pero todas las mejores
llegan a un punto final (cajita verde) con
edlica+FV+BESS, un solo contrato PPA baseload
con una cobertura mas alta que con “standalone”
edlica, y un perfil de riesgo mucho menor al no
estar expuesto a recompras cuando la generacion
renovable mas la inyeccion de la BESS dan menos
de lo contratado.

Lo demostramos con una instalacion edlica
con PPA baseload (fase uno). Si es técnicamente
viable, tiene mucho sentido afiadirle FV (fase dos)
ya que ayuda a reducir esos excedentes y compras
(relativo al MW contratado en baseload). Pero
entonces, una mejor solucién seria afiadirle BESS,
transferir esos excedentes para cubrir las compras
y, a la vez, poder subir el nivel de MW contratados
en PPA baseload (fase tres). Cabe sefalar que
remunerariamos la energia FV a un precio PPA de
carga base superior al precio PAP.
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Gréfico 2: Opciones de hibridacién y contratacion de edlica,
FV 'y BESS | K4K/EKON

Por el contrario, la opcidon de empezar un
proyecto de hibridacion con un proyecto de
standalone FV y un contrato PPA PAP (fase una)
es un callejon sin salida. Afadiéndole edlica+BESS
no tiene el mismo impacto que si la FV no esta
contratada. El valor incremental de la ampliacién
con eodlica+BESS (fase 2) se tendria que evaluar
como si estos formasen un proyecto separado, es
decir, hay poca sinergia entre las dos fases.
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Solo podemos llegar a la caja verde si la
FV no esta contratada en PAP. Por supuesto, esto
implica otro problema, ya que sin PPA, la
financiacién para la primera fase se hace mas
dificil. Esto podria explicar por qué datos generales
indican que los promotores de parques eolicos
estdn maés interesados en explorar la hibridacion
que los promotores de FV.

MAS DESPACHO Y MENOS RIESGO CON
HIBRIDACION 2.0

Aunque la optimizacion suena muy
compleja, es viable preparar un estudio simple
basado en datos publicos para demostrar la
eficacia de esta estrategia de hibridacién 2.0. Aqui
van unos datos representativos. Usamos la misma
ubicacion geografica en la provincia de Valencia
del primer articulo, llamémoslo hibridacién 1.0.

El enfoque del articulo anterior fue ilustrar
la sinergia entre curvas de generacion FV y edlica
para demostrar que se podia afiadir bastante FV a
una planta edlica sin perder mucha generacion al
cruzar el limite de exportacion a la red determinado
por la capacidad edlica existente. Ahora queremos
demostrar como la hibridacion 2.0 nos deja ser mas
agresivos en términos de contratacion, pero con un
riesgo mucho menor.

Empezaremos con una planta edlica con
un baseload PPA. Normalizamos para definir la
capacidad maxima de generacion e inyeccion a la
red de IMW. EI contrato sera de 0.5MW en cada
hora del afio. Dado que los datos de Renewables
Ninja nos indican un factor de carga anual de
nuestro porque edlico de 35,4% (equivalente a
3.101 horas o MWh anuales), como el contrato de
0,5 MW requiere un factor de carga anual de 50%
(4.380 horas o MWh anuales), nos vamos a quedar
muy cortos. Esto se ve reflejado por el area roja en
los Graficos 3 y 4. (Estos grupos de tres graficos
son iguales solo que los del Grafico 3, pagina 5, se
enfocan en los resultados de la primera quincena
del afio representativo.) El area verde indica
generacion por encima del nivel de contratacién
mientras el area azul indica generacion cubierta por
el contrato. Las primeras 2 columnas de la Tabla 1
resumen los resultados anuales para la
configuracién con solo edlica (Pagina 13).

12 /68
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Por la discrepancia de Ia
generacion y suministro bajo el contrato, solamente
se venden 2.380 MWh de energia generada bajo el
PPA. La diferencia de 721 MWh (= 3.101 - 2.380)
refleja los excedentes que se venderan a precio de
mercado. Mientras tanto, hay un déficit que
requiere compras a precio de mercado de 2.000
MWh, equivalente a 65% de la generacién anual.
Obviamente, esta solucidén no tiene mucho sentido
y explica como contratos de baseload PPA para
proyectos eolicos standalone tienen coberturas
mucho mas bajas.

Al afiadir 1 MW de FV, se ve que en el
segundo de los tres primeros gréficos el area
sombreada de rojo tiene menor volumen. Y lo
visual se puede corroborar con los resultados en
las segundas dos columnas de la Tabla 1. No
solamente sube el despacho a 4.941 MWh,
también se reduce el déficit a 1.077 MWh o 22% de
la generacién anual. Pero, aunque se reduce el
riesgo del lado de las compras, todavia tenemos un
riesgo de mercado importante ya que los
excedentes suben a 1.638MWh.

Finalmente, afladimos el BESS de 0,5MW,
1 MWh de capacidad de almacenamiento, y
asumimos una pérdida de 10% por ciclo. El
algoritmo para su aprovechamiento es muy simple:
cuando hay un exceso de energia por encima de lo
contratado se almacena hasta que el BESS esté
completamente cargado; y cuando hay un déficit
relativo a lo contratado, se despacha el BESS
hasta satisfacer el suministro de energia contratada
0 hasta que el BESS se quede sin carga. No
necesitamos precios horarios; esto no es una
optimizacién de operacién perfecta y la verdad es
que no es necesaria para identificar el beneficio de
BESS en esta configuracion.

El tercero de los tres primeros graficos
indica otra caida clara en el volumen del area roja.
Los resultados estan en el tercer par de columnas
de la Tabla 1. El despacho total sube a 5.268 MWh
ya que se puede usar la suma de casi todo el
despacho de las dos tecnologias. Observamos otra
reduccién en el déficit a 615 MWh o casi 12% del
despacho anual y también wuna reduccion
importante en los excedentes que se quedan en
1.174 MWh o 22% del despacho anual.

ENERGIA E INNOVACION | 3/2024 | www.infoenergetica.com
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CONCLUSION

Cada paso que damos afadiendo FV a la edlica y BESS, reduce el riesgo de compral/venta a precio
de mercado y asegura que una cuantia mayor de generacion se venda a precio de PPA baseload. Esta es la
propuesta de valor de los BESS para inversores conservadores como bancos, y todavia nos quedaria la
posibilidad de mejorar los beneficios por participacion en los mercados diarios, intradiarios y de ajuste.

Eolica Eolica+PV Eolica+PV+BESS
Parametro MWh o Factor de MWh o Factor de MWh o Factor de
horas cargal horas carga’ horas cargal
Generacion 3101 35,4% 4941 56,4% 5268 60,1%
Contratada 4380 50,0% 4380 50,0% 4380 50,0%

Generacion que cubre
el contrato 2380 27,2% 3303 37, 7% 4094 46,7%
perfectamente [azul]

Excedentes (ventasa | 7,4 8,2% 1638 18,7% 1174 13,4%
mercado) [verde]
Déficit (compras a 2000 22.8% 1077 12,3% 615 7,0%

mercado) [roja]

strategy
consulting

Servicios para el sector energético ibérico

Mumbeosde

EKON Strategy Consulting retne a expertos en los sectores
eléctrico y gasista, proveyendo de un amplio abanico de
servicios estratégicos para nuestros clientes (bancos, fondos
de inversion, multinacionales, IPP, autoridades) garantizando
los mas altos estandares de calidad.

* EKON define e implementa estrategias especificas para Servicios M&A:

asegurar el éxito a nuestros clientes. Prevision de precios, analisis regulatorio y de mercado, valoraciones y

procesos de due diligences.
* EKON asesoraen el andlisisy la estrategia necesaria para

defini b PPA. ici
efinirun buen Servicios PPA:

Revision y analisis de clausulas, identificacion de riesgos, asesoria

* EKON apoya a sus clientes durante transaccionesen b e SN
en la definicion del acuerdo y su negociacion.

operaciones de M&A o financiacion.

Servicios de Arbitraje:
Valoracion de contratos y peritaje, asistencia en discusiones
comerciales, participacion como peritos en causas judiciales.

* EKON ha desarrollado su propio modelo del mercado
eléctrico ibérico para obtener curvas de precio y
apuntamientos por tecnologia.

Asesoria Estratégica:

Contactanos en info@ ekonsc.com Analisis de viabilidad, entradas o salidas de mercado,
Av. de Machupichu 398 , Apto 4-19, 28043 Madrid evaluacion de riesgos.

+34 609 235 149 www .ekonsc.com
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E . Entrevista destacada n

“AYUDAS COMO EL MOVES Il
SON UN INSTRUMENTO
NECESARIO QUE ENVIA SENALES
POSITIVAS Y CERTIDUMBRE A
LOS USUARIOS, PARA QUE
PUEDAN DISPONER DE MAS
FONDOS PARA COMPRAR
VEHICULOS ELECTRICOS, EN
UN MOMENTO EN EL QUE
LA OFERTA DE MODELOS
ES CADA VEZ MAYOR?”

| impulso de la movilidad eléctrica en Espafia
experimenta un momento critico. Tras afios de ser
la gran esperanza para descarbonizar parte del
sector del transporte, las cifras de su crecimiento no
estan cerca de ser las necesarias para equiparar el
segmento al de otros paises europeos e incluso para lograr
cumplir los objetivos del PNIEC. Arturo Pérez de Lucia,
Director General del gremio AEDIVE, analiza en esta
entrevista exclusiva de nuestro medio, la situacion de la
movilidad eléctrica en Espafia.

ARTURO PEREZ
DIRECTOR GENERAL

La Asociacién Empresarial para el Desarrollo e Impulso de
la Movilidad Eléctrica (AEDIVE) surge como respuesta de toda la
cadena de valor de la industria espafiola de la Movilidad Eléctrica
por unificar criterios y actuaciones, en conjunto con las
administraciones, para impulsar la cadena de valor industrial,
tecnoldgica y de servicios del vehiculo eléctrico, su infraestructura
de recarga y servicios asociados.

AEDIVE G5

ASOCIACION EMPRESARIAL PARA EL DESARROLLO E IMPULSO DEL VEHICULO ELECTRICO
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Entrevista a AEDIVE | Arturo Pérez — Director General m

Comparado con otros paises europeos, ¢como avanza la movilidad
eléctrica en el segmento de turismos en Espafia?

En el continente, la situacion es desigual en funcidon de los paises, siendo
Noruega el pais con una mayor tasa de penetracion de vehiculos eléctricos.
Dentro de la Unién Europea, Suecia, Paises Bajos, Alemania y Austria son los
Estados que le siguen, pero se esta produciendo una cierta ralentizacion en las
cifras de nuevas matriculaciones, debido a la retirada o modificacién de los
incentivos publicos en paises como Alemania o Francia.

Si nos centramos en las cifras del primer semestre de 2024, el 20,5 % de
las matriculaciones de turismos registradas en la Uniébn Europea
correspondieron a modelos electrificados (eléctricos puros + hibridos
enchufables), cuando en Espafa esa ratio se queda en el 13,5 %. Nuestro pais
necesita acelerar el ritmo de matriculaciones.

Fuente: NetCarShow

Podemos decir que la infraestructura de recarga existente en Espafa es
mas que adecuada para el parque actual de vehiculos electrificados. A fecha del
primer semestre de 2024, nuestro pais contaba con una red de 34.105 puntos
de carga de acceso publico operativos. Un dato ilustrativo es que la tasa de uso
medio de estos cargadores publicos es solo del 6,3 %. Por otro lado, hay
resaltar que en el segundo trimestre de este afio se instalaron y pusieron en
marcha una media de 635 equipos por mes. Ademas, una tendencia muy
relevante es que los puntos de recarga que han experimentado un mayor
crecimiento en el 2° trimestre de 2024 son los de 50 kW a 250 kW (con un 10 %
de incremento). Este tipo de equipos son los que permiten la carga ultrarrapida.

¢ Es suficiente la infraestructura de recarga existente?

ENERGIA E INNOVACION | 3/2024 | www.infoenergetica.com 17/ EB



Entrevista a AEDIVE | Arturo Pérez — Director General m

¢, Qué porcentaje de VE a 2030 seria realistay por qué?

Si nos atenemos a los objetivos del Gobierno en el
PNIEC, que implican cinco millones y medio de vehiculos
eléctricos en 2030, tendriamos que estar en ratios de
matriculaciones anuales estos siete afos, en torno a las
700.000 unidades, cuando actualmente estamos en torno
a las 140.000 (dato de 2023).

Por esa razon, debemos de acelerar las
matriculaciones de vehiculos eléctricos, si queremos
cumplir con esos objetivos.

¢, Qué impulsa AEDIVE para que haya una mayor
penetracion del VE en el sector?

AEDIVE trabaja en varios frentes para que la
adopcion del vehiculo eléctrico sea mayor y mas rapida.

En primer lugar, combatimos lo que Illamamos
infoxicacién, con distintas acciones de comunicacién, para
trasladar a la ciudadania y al mundo empresarial una
vision realista del vehiculo eléctrico, alejada de falsos
mitos y bulos.

Asimismo, llevamos a cabo wuna interlocucion
proactiva con las Administraciones Publicas para asesorar
en temas normativos, regulatorios y técnicos, con el fin de
agilizar las soluciones a las barreras regulatorias y
burocréticas que todavia persisten.

Del mismo modo, trabajamos con el ecosistema
industrial, tecnolégico y de servicios del sector, para
acelerar modelos de negocio y reforzar los pilares
econdmicos, de competitividad y empleo de este sector.
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Entrevista a AEDIVE | Arturo Pérez — Director General ﬂ

Otro ejemplo de nuestra actividad son las dos citas que organiza la
asociacion: la feria Vehiculos Eléctricos Madrid — VEM (13 — 15 septiembre),
referente nacional de feria urbana de movilidad eléctrica, que permite a los
ciudadanos ver y probar todo tipo de vehiculos eléctricos en un entorno urbano;
y el Congreso Europeo de la Movilidad Eléctrica — CEVE 2024 (18 y 19 de
septiembre), que analiza, desde el ambito profesional, la situacién actual y los
desafios de este sector.

¢, Son las ayudas la mejor herramienta para facilitar su compra?

Sin obviar otras medidas, creemos que las ayudas como el MOVES IlI,
gue se ha ampliado con 350 millones de euros adicionales y hasta finales de
afio, son un instrumento necesario que envia sefales positivas y certidumbre a
los usuarios, para que puedan disponer de mas fondos para comprar vehiculos
eléctricos, en un momento en el que la oferta de modelos es cada vez mayor.
No obstante, creemos necesario poner en marcha incentivos fiscales, en
general, y especialmente para el segmento de empresas, que esta llamado a
ejercer un gran papel en el impulso a la movilidad eléctrica.

Es fundamental, también, impulsar con mas fuerza mercados como el de
las dos ruedas (motocicletas y ciclomotores eléctricos), en un pais muy
adecuado para esa movilidad y cuando tenemos, ademas, un tejido industrial y
tecnolégico de primer orden.
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“PARA EL DESPEGUE
DEL H, EN COLOMBIA, SE
NECESITA DESARROLLAR

ESTRATEGIAS QUE
PERMITAN LA
FINANCIACION DE
LOS PROYECTOS
PARA MATERIALIZAR
LAS INVERSIONES?”

a Hoja de Ruta del Hidrogeno esta posicionando a

Colombia como uno de los mercados mas

atractivos para el desarrollo de este vector

energético. Ademas, el potencial de sus recursos

naturales hace que el H2 verde sea una modalidad
con un enorme potencial. De todo ello y del futuro del sector
nos habla Monica Gasca, Presidenta de la asociacion H2
Colombia, en esta entrevista.

Monica Gasca
Presidenta

La Asociacion Colombiana del Hidrégeno es el gremio
promotor del desarrollo del hidrégeno y sus derivados como
vector energético en Colombia. Fundada en Mayo del 2021,
Hidrogeno Colombia agrupa empresas, entidades sin animo
de lucro, entidades académicas y profesionales interesados
en consolidar la economia del hidrégeno con fines de
descarbonizacién en el pais.

hidrgeno

COLOMBIA
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Entrevista a HIDROGENO COLOMBIA | Ménica Gasca — Presidenta m

¢, Coémo avanza el mercado de H2 verde en Colombia?

Durante este afio hemos visto un gran movimiento en torno a diversas
iniciativas que continlan consolidando el ecosistema del hidrogeno en
Colombia. En materia de proyectos, estamos viendo una materializacion. Este
aflo entrara en operacion el proyecto de produccién de hidrogeno y amoniaco
verde liderado por Hevolucion en Antioquia, el cual contara con el electrolizador
de mayor escala del pais, con una potencia de 2.3 MW.

Asi mismo, desde Hidrogeno Colombia resaltamos la finalizacién del
recorrido del H2 Tour Colombia, iniciativa que recorrid las regiones priorizadas
por el ministerio de energia como HUBS de hidrégeno, a la cual se sumaron
mas de 500 personas, 40 aliados, entre instituciones publicas y privadas, para
desarrollar mesas de trabajo y construir estrategias que permitiran a las
regiones aprovechar su potencial.

¢,Cuales deben ser los proximos pasos segun el gremio?

Estrategias que permitan la financiacion de los proyectos para materializar
las inversiones. Por tal razon es importante poner en marcha el facility de
financiamiento que se trabajo junto a la Union Europea y el ministerio de
energia. Asi mismo, es necesario agilizar el despliegue de parques de
generacion de energia renovable que sean competitivos en términos de precio y
gue se construyan en tiempos eficientes; esto acompafado de la infraestructura
de transmisidn necesaria. De igual manera, desarrollar incentivos enfocados en
la demanda, es decir, en sectores como el de produccion de fertilizantes,
biocombustibles y refinerias, asi como los nuevos usos como el blending en el
sector industrial y el transporte. Lograr esta conexion virtuosa de condiciones
habilitantes desde la produccion hasta la demanda es clave para el desarrollo
exitoso de este mercado.
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Entrevista a HIDROGENO COLOMBIA | Ménica Gasca — Presidenta ﬂ

F ¢,Cuales serian los principales mercados?

Para Colombia la oportunidad que ofrece el
hidrbgeno se divide en dos grandes mercados: el
nacional y el de exportacion. A nivel nacional existe una
gran oportunidad enfocada hacia la reindustrializacion
sostenible del pais mediante la sustitucion de
importaciones de amoniaco, metanol e incluso
fertilizantes. En una segunda etapa contamos con el
potencial de introducir energéticos limpios en otras
industrias como la del transporte.
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Desde Hidrégeno Colombia hemos calculado que
la sustitucibn de las importaciones de amoniaco,
metanol y fertilizantes como la Urea; supondrian una
demanda aproximada de 90 mil toneladas afo de
hidrégeno, lo cual en nameros gruesos requeriria la
instalacion de aproximadamente 1 GW de electrolisis,
equivalente a la meta inferior trazada en la Hoja de Ruta
del pais. Por otro lado, a pesar de que se han
enfrentado barreras adicionales en su despliegue, el
mercado de exportacion viene ganando relevancia.

Recientemente hemos visto como mecanismos de
incentivos como el promovido por la fundacion H2Global
han venido materializando contratos de largo plazo de
compra de hidrégeno entre empresas de paises
importadores y exportadores.

Colombia gracias a la calidad del recurso
renovable del pais podria ser un jugador estratégico en
el mercado internacional, por esto Junto a las entidades
de cooperacion internacional venimos adelantando
diversas iniciativas para hacer de los proyectos con
vocacion exportadora mas competitivos y asi logren

Hydrogen ) _ _
: acceder a este tipo de incentivos.

22/ EB ENERGIA E INNOVACION | 3/2024 | www.infoenergetica.com



Entrevista a HIDROGENO COLOMBIA | Ménica Gasca — Presidenta m

Un avance importante frente a esta oportunidad seré el que veremos en el
evento del H2LAC que se llevara a cabo en la ciudad de Cartagena, donde
podremos contar con la presencia de representantes internacionales de la
demanda.

¢, Qué zonas y tecnologias seran las mayores productoras?

La base de datos de proyectos que realizamos desde Hidrégeno
Colombia, nos ha permitido identificar una senal de mercado bastante clara de
las iniciativas que se estan adelantando a nivel nacional. Cerca del 95% de los
proyectos registrados planean hacer uso de tecnologias de electrdlisis para la
produccion de hidrégeno.

Por otro lado, la regién Caribe es la de mayor atractivo, ya que en esta se
encuentran mas del 50% de los proyectos en desarrollo a nivel nacional.

Estos numeros son producto de las sefiales que se han venido dando
desde el sector publico y privado en los ultimos afios a favor de esta nueva
industria y el significativo potencial en energias renovables del pais.
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Entrevista a HIDROGENO COLOMBIA | Ménica Gasca — Presidenta m

¢, Qué objetivos serian coherentes para una hoja de ruta?

Actualmente, vemos una necesidad significativa de regionalizar las metas
y objetivos que establecié la Hoja de ruta hace 3 afios.

Esta es una de las principales conclusiones del H2 Tour Colombia; tener
en cuenta la realidad local de cada una de las zonas en las que se prioriz6 el
despliegue del hidrégeno.

Aspectos tales como la disponibilidad de infraestructura, situacion
socioeconomica y el potencial de desarrollo de mercados interno y de
exportacion; son relevantes y permiten desarrollar planes de accion con los
gobiernos locales. De esta manera se pueden establecer condiciones
habilitantes para la materializacion de este tipo de proyectos.

En el cuarto trimestre de este afio estaremos publicando un documento de
estrategias regionales para potenciar el desarrollo de este sector en las
regiones, esto como resultado del primer afio de trabajo del H2Tour Colombia.
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“ORYGEN PROYECTA
US$1,000 MILLONES DE
INVERSION PARA NUEVOS
PROYECTOS DE ENERGIA
RENOVABLE, CON EL
OBJETIVO DE BRINDAR
DOS NUEVOS NODOS
ENERGETICOS Y
ESTRATEGICOS EN EL
NORTE Y SUR DEL PERU”

a adquisicion del fondo global de inversion Actis de
Enel Generacion Perd dio sus frutos con el
nacimiento de la empresa ORYGEN, la nueva
compafia que se hara cargo del portfolio de activos

y que planea impulsar el crecimiento de las

energias renovables en el Perd, con ambiciosos objetivos y el
punto de mira en las tecnologias edlica y solar fotovoltaica. En
esta entrevista, su CEO Marco Fragale nos lo detalla.

MARCO FRAGALE
CEO

El ejecutivo italiano liderara Orygen, es ingeniero

mecanico por el Politécnico de Milan y Master en Ingenieria
por la Universidad Tecnol6gica de Helsinki. También cuenta
con un MBA de la SDA Bocconi School of Management de
Milan. Tiene 25 aflos de experiencia en el sector energia,
impulsando la transicion a fuentes de energia mas limpia.
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Entrevista a ORYGEN | Marco Fragale - CEO m

¢, Con gué propadsito y objetivos nace ORYGEN?

Somos conscientes de que la energia origina todo. Origina nuevos
negocios, crecimiento y prosperidad. Es asi como nace ORYGEN, con el
propdésito de entregar energia sostenible, confiable y competitiva a las industrias,
generando un cambio positivo en la forma en que las empresas consumen y
utilizan energia, pues creemos que esa es la clave para un futuro empresarial
mas responsable y exitoso.

Es por ello que buscamos reforzar nuestro liderazgo en energias
renovables, para seguir siendo los principales impulsores de la transicidon
energética en el pais.

ST LT
Sy |||

Central Solar Rubi. Fuente: ORYGEN

¢, Qué planes tiene la empresa para el impulso de mas proyectos ERNC?

Apuntamos a incrementar nuestro portafolio de energias renovables en los
proximos 5 afos. En esa linea, proyectamos una inversion de US$1,000
millones para centrales renovables, cuyo objetivo es brindarle al pais 2 nodos
energeticos estratégicos en el norte y sur del territorio.

Tenemos proyectos en estado de desarrollo muy avanzado y algunos
préximos al estatus Ready-to-Build.
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Entrevista a ORYGEN | Marco Fragale - CEO
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¢,Cuales seran los principales desafios para su
consecucion?

Primero, optimizar los plazos para la obtencion de
permisos y licencias que permitirdn el ingreso de nuevas
centrales edlicas y solares de bajo costo y plazos de
construccion muy cortos.

Segundo, el impulso del Plan de Transmision es
también un gran desafio para llevar a cabo proyectos
renovables, ya que estos nuevos proyectos RER deben ir
acompaiados del adecuado robustecimiento de la capacidad
de transporte.

Y tercero, fortalecer el marco regulatorio que permita
integrar mMAas energias renovables garantizando la
confiabilidad del sistema; en ese sentido, se requiere
impulsar la implementacion de un mercado de servicios
complementarios y reglas que permitan una mayor flexibilidad
operativa de las centrales de generacion.

¢, Tienen planes en materia de hidrégeno verde?

Por el momento, no tenemos en nuestros planes iniciar
proyectos de hidrogeno verde. Consideramos que esta
tecnologia empezara a desarrollarse con fuerza en el pais en
los préximos afos, cuando haya mas energia renovable a
precios competitivos que se pueda utilizar.

Es alli donde vemos una gran oportunidad de
crecimiento, pues la energia representa la mayor parte de los
gastos operativos de un proyecto de hidrogeno verde.

Como Orygen estamos listos para acompafar ese
desarrollo a través nuestro portafolio renovable.
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Entrevista a ORYGEN | Marco Fragale - CEO m

¢, Qué beneficios aporta la energia renovable al sector eléctrico peruano?

Las energias renovables, ademas de cuidar el medio ambiente, tienen los
precios mas competitivos y crean beneficios para toda la cadena de valor.

Mientras mas energia solar y edlica tengamos en la matriz energética
peruana, mas beneficio tendran todos los actores de la cadena.

Primero, impactara en las industrias que contratan directamente con las
generadoras de energia como ORYGEN.

Posteriormente, las empresas distribuidoras podran licitar la compra de
energia para captar mejores precios, los cuales se trasladaran progresivamente
a la tarifa de los clientes domiciliarios. De esta manera, creamos un ecosistema
de energia renovable a favor de todos.

ORYGEN cuenta con una capacidad instalada de mds de 2,2GW y 13 centrales, que
permite producir alrededor de 10,000GWh al afio de energia sostenible y evitar la
emision de mds de 1 millon de toneladas de CO2 al medio ambiente.
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AIKO escala el Everest

La estacion de recarga solar mas alta

IKO, ha dado un paso de gigante en el desarrollo sostenible al alimentar con éxito

la estacion de recarga solar mas alta del mundo, ubicada a 4.300 metros sobre el

nivel del mar en el Parque Nacional del Everest. Esta estaciébn de recarga

incorpora los modulos ABC tipo N de AIKO junto con la tecnologia de
refrigeracion liquida de Huawei Digital Power y establece un nuevo standard para
soluciones de energia verde en entornos extremos.

La estacién de recarga del Everest forma parte del proyecto "Corredor Verde de
Sobrealimentacion de la Autopista Sichuan-Tibet" (Sichuan-Tibet Highway Supercharging
Green Corridor") a lo largo de la Ruta Nacional 318. Este corredor, por el que transitan mas
de un millébn de turistas cada afio, resuelve el problema de la falta de autonomia de los
propietarios de vehiculos eléctricos que se aventuran en esta zona de gran altitud conocida
por sus espectaculares paisajes, pero con una infraestructura de carga limitada.

Los desafios que suponen este tipo de proyectos son realmente significativos. Las
inclemencias del tiempo (desde granizadas y ventiscas hasta vientos potentes) unidas a
altos niveles de radiacion solar, hacen que el entorno sea completamente impredecible.
Ademas, la altitud, el frio intenso y las cargas de nieve plantean graves riesgos para
cualquier sistema solar. En este duro contexto, se seleccionaron los moédulos ABC tipo N de
AIKO por su resistencia a las microrroturas, alta eficiencia y gran rendimiento tanto en alta
exposicion a los rayos UVA como en bajas temperaturas.
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AIKO' Médulos ABC en la estacidn de recarga mas alta del mundo E

Los mdodulos ABC tipo N de AIKO han demostrado resistir a las condiciones mas
extremas

1. Clima impredecible: los médulos ABC de AIKO son capaces de soportar diferencias
extremas de temperatura de hasta 40°C y grandes tormentas de granizo. Han superado
hasta 4 veces las pruebas de fiabilidad IEC HF y las pruebas de granizo, obteniendo la
certificacion PVEL con piedras de granizo de 50 mm.

2. Altitud elevada y exposicion a UV: las areas con alta exposicion a la radiacion
ultravioleta pueden causar el deterioro del encapsulante de los moédulos. AIKO ha superado
cuatro veces las pruebas de fiabilidad UV IEC, garantizando la longevidad de sus mdodulos
en estas condiciones.

3. Durabilidad: la resistencia a microrroturas permite a los médulos afrontar desafios
logisticos y de instalacion en entornos dificiles, como las rafagas de viento y las cargas de
nieve. Los mddulos ABC han obtenido excelentes resultados en las pruebas de fiabilidad
DML+TC.

4. Efecto de puntos calientes: los mdédulos ABC estan optimizados para minimizar los
efectos del sombreado parcial y reducir la temperatura de puntos calientes, una
caracteristica clave en montafias con terrenos irregulares. Ademas, estos médulos han
alcanzado la clasificacion A en el estdndar TUV Rheinland 2PfG 2926-01.23,
proporcionando una mayor seguridad frente incendios.

5. Propiedades de aislamiento: a medida que aumenta la altitud, la densidad del aire y la
presion atmosférica disminuyen, debilitando las propiedades de aislamiento en los modulos
solares. AIKO ha superado 1.5 veces la prueba de alto voltaje IEC para garantizar su
rendimiento en estas altitudes.

6. Ventaja para instalaciones aisladas de la red: con un bajo coeficiente de degradacion
del 1% en el primer afio y 0.35% anual unido a que los modulos ABC generan entre un 6% y
un 10% mas de electricidad por metro cuadrado se maximiza la produccién en zonas donde
no hay electricidad.

7. Estética “full-black”: su apariencia es completamente negra ya que todos los electrodos
estan ubicados en la parte trasera.

Gracias a todas estas caracteristicas, los médulos ABC aportan mayor potencia,
mayor retorno de la inversion y la maxima seguridad al cliente.
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AIKO | Médulos ABC en la estacién de recarga mas alta del mundo m

Un futuro més sostenible para zonas remotas

Este proyecto ejemplifica la mision de AIKO de llevar energia limpia también a los
lugares mas remotos y desérticos del planeta.

Al generar anualmente 236.800 kWh de energia limpia, la estacién de recarga del
Everest reduce la huella de carbono provocada por los viajes a esta emblematica region
complementandose con la vision de AIKO de una sociedad libre de emisiones en la que el
desarrollo y la proteccion del medio ambiente coexisten pacificamente.

Es mas, alineado con el espiritu del Everest, este proyecto simboliza la ambicién de
AIKO de explorar los limites de la innovacion en energias limpias. Los montafieros ponen a
prueba sus limites técnicos y fisicos para hacer cima.

AIKO se esfuerza permanentemente por liderar la industria energética con soluciones
renovables para las condiciones mas extremas.

Este esfuerzo no se trata solo de tecnologia; se trata de un horizonte mas amplio de
sostenibilidad. AIKO visualiza un futuro en el que la infraestructura de energia limpia se
integre perfectamente con los entornos naturales, permitiendo que la energia renovable
llegue incluso a los lugares mas remotos y pristinos del planeta.
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Entrevista a Eiffage Energia Sistemas
O&M e implementacion de la IA en PFV

rancisco Triguero, responsable de operacion y mantenimiento de renovables de

Eiffage Energia Sistemas, nos explicé recientemente en una entrevista de nuestro

medio, las claves para garantizar el buen funcionamiento de una planta solar. La

empresa, filial del grupo francés Eiffage, se mantiene afio tras afilo como uno de

los epecistas lideres en Europa y en el top 10 a nivel mundial, con una amplia
amplia experiencia en tareas de O&M de parques fotovoltaicos. Francisco nos explico en
esta entrevista las claves para garantizar una buena O&M en parques solares y la correcta
implementacion de la IA.

Tipos de mantenimiento

Las tres actividades fundamentales o principales son el mantenimiento Preventivo,
para poder alargar la vida util del parque el maximo posible, el mantenimiento predictive,
gue al final es predecir o adelantarte al preventive, y la parte que nos dedica mucho tiempo
es el mantenimiento correctivo, para que la planta saque su maxima produccion. Con los
sistemas que tenemos actualmente de analisis predictive, lo que intentamos es adelantar o
minimizar los tiempos de falta de produccién en las plantas, minimizando tanto el preventivo
como el correctivo. Dado que hay plantas antiguas, de 2006, y modernas, desde 2018,
tenemos que adaptarnos a las tecnologias, sean cuales sean. En los KPIs dentro de la
operacion y mantenimiento de los contratos que tenemos actualmente con nuestros
clientes, tenemos un margen de maniobra del 1% de horas a maxima potencia.
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Eiffage Energia Sistemas | O&M en PFV y la correcta implementacion de la 1A E

A nosotros actualmente es el mantenimiento preventivo el que nos hace grandes y
fuertes en el sector. Todas las actividades dentro de la operacion y mantenimiento de la
planta fotovoltaica las hacemos con personal propio, excluida la parte de seguridad, ya que
hay una ley de seguridad privada que obliga a que sean empresas especialistas las que
hagan esa actividad y, l6gicamente, las reglamentarias que tienen que hacer los organismos
de control autorizados.

Hay una tarea muy importante que es la limpieza de los paneles solares y desbroce
del campo. Las plantas estan en zonas agricolas, por lo cual hay mucho movimiento de
polvo y viento que se pega sobre los paneles de los mddulos y el desbroce evita sombras
gue, si ademas no se hace correctamente, puede haber un riesgo de incendio o incluso
puede haber puntos calientes por las propias sombras que generan la vegetacion sobre el
panel.

También contamos con sistemas de drones, inteligencia artificial para poder hacer la
termografia aérea de todos los paneles, e incluso ya estamos haciendo técnicas con drones
para hacer la electroluminiscencia en los paneles y poder hacer un trabajo mucho més
profesional, de calidad y sobre todo que sea mas rapido para que afecte lo menos posible a
la produccién de la planta.

En Eiffage tenemos un portal propio que aporta todos los datos del mantenimiento
predictivo de la termografia con drones, recoge todos los resultados de las termografias
aéreas geolocalizadas por panel para nuestros clientes. Ademas, ese portal puede ser
visitado por nuestros técnicos de campo que en tiempo real podrian ver si hay una serie
abierta, si un diodo esta roto, si hay un punto caliente para que pudiera actuar en ese
mismo instante y tener todos los datos de la termografia.

Incluso dentro del equipo de operacién y mantenimiento hacemos las topografias aéreas y
andlisis de inundabilidad de las plantas antes de construir, apoyamos a la ingenieria que
luego va a construir con esa inteligencia artificial.

Ahora mismo, en una planta nueva del 2018, el mantenimiento preventivo es un 70%
més o menos de las horas de mantenimiento que se puede hacer en el parque, y el
correctivo en torno al 30%. Dentro del 70%, un 20% de las horas son tareas de limpieza y
un 5% tareas predictivas termografia como termografias aéreas, electroluminiscencia, y
luego un 50% que queda son tareas muy manuales todavia de reapriete, limpieza de los
inversores, mantenimiento, seguidores, etc.

Ahora mismo la tendencia es maximizar la inteligencia artificial con equipos
autbnomos que puedan generar muchisima informacién para sélo atacar en la zona donde
tienes un problema, ¢Qué conseguimos? Tener un mantenimiento de mayor calidad y con
un sistema, un soporte digital que cualquier cliente podria comprobar. No quiere decir esto
gue vayamos a quitar personal de campo, sino que el personal de campo haga cosas de
mayor cualificacion y mas importantes.
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4x4 de soltec
El sistema todoterreno para su SFOne

| dltimo lanzamiento de Soltec no es un nuevo tracker, sino un sistema que

permite adaptar su SFOne en terrenos con pendientes de hasta el 20%, otra

revolucion para el tracking fotovoltaico. La empresa lanza al mercado la solucion

4x4 para adaptar sus seguidores solares a cualquier terreno y localizacion, y asi

garantizar la maxima produccion de sus seguidores solares sea cual sea el
entorno y las condiciones en las que se ubica el proyecto, reduciendo al maximo los trabajos
de adecuacion del terreno.

Adaptado al SFOne

Este nuevo paquete de funcionalidades 4x4 esta especialmente adaptado para el
seguidor SFOne de Soltec, que tiene una longitud de hasta 125 metros. Con esta nueva
funcionalidad, el SFOne redefine su flexibilidad. Esta innovacion permite operar en
pendientes constantes de hasta un 15% tanto en la direccion Norte-Sur como en la direccion
Este-Oeste. Este sistema garantiza un rendimiento Optimo en terrenos que presenten
orografias complicada.

La funcionalidad 4x4 esta disefiada para adaptarse a pendientes no constantes de
hasta el 20%. Esta funcionalidad, que ha sido validada mediante rigurosas pruebas de
campo, permite una flexibilidad sin precedentes a la hora de plantear los layout de los
proyectos, reduciendo al maximo los movimientos de tierra necesarios.
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Soltec | Sistema 4x4 para su SFOne m

Mejora en el hincado

Ademas de las mejoras de adaptabilidad al terreno, la funcionalidad 4x4 se beneficia
de un software personalizable para el seguidor SFOne que garantiza la correcta
distribucion de los seguidores en el layout de la planta, asi como la correcta y exacta
ejecucion de la fase de instalacion de las hincas del proyecto.

Los datos generados por dicho software pueden ser utilizados en nuevo un sistema
de hincadora mejorada que asegura una instalacién mas rpida y eficiente, ademés de ser
compatible si es necesario con soluciones de hincado atornilladas.

Gracias a esta solucion integral de hincado automatizado es posible instalar hincas
de manera precisa en todo el terreno de forma més rapida y eficiente, lo que reduce los
costes de instalacion del proyecto. De esta forma, Soltec continla implementando sus
productos para hacerlos mas adaptables a todo tipo de proyectos y mejorar su rendimiento.

Sobre Soltec

Soltec es una compafia especializada en soluciones integradas verticalmente en el sector
de la energia solar fotovoltaica, con un fuerte compromiso con la innovacion y la sostenibilidad. Con
sede en Murcia, la compafiia se fundé en 2004 y actualmente opera en 16 paises, con fuerte
presencia en Espafia, América del Norte y América Latina. La compafiia cotiza en el Mercado
Continuo espafiol desde 2020.
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Objetivo de PRAXIA Energy
Alcanzar los 50 paises en este 2024

ntersolar 2024 fue el punto de encuentro de las innovaciones tecnoldgicas de la

industria fotovoltaica en el mes de Junio. PRAXIA Energy y su spin-off Simply Solar se

han establecido como referentes y lideres en la fabricaciébn y distribucion de

estructuras fotovoltaicas para numerosas aplicaciones. En la entrevista grabada en la

feria de Munich, Pablo Cuesta y Alberto Ferndandez, CEO y Responsable de
Exportacion, respectivamente, nos explicaron cuales son las tres claves para el éxito en la
exportacion, desde su punto de vista y experiencia.

Claves del éxito en su expansion internacional

“‘Estamos actualmente en 44 paises y esperamos seguir creciendo, consolidando los
gue mercados que tenemos y aterrizando en algunos del norte como Finlandia y Noruega,
por ejemplo”, explico Alberto.

“‘Nos hemos consolidado en paises con condiciones de viento fuertes, dado que
nuestras estructuras testeadas en tunel de viento soportan altas cargas. Eso, sumado a las
opciones de financiacion, han sido determinantes para expandirnos globalmente”, subraya
Pablo Cuesta.
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Financiacién y solidez

‘Podemos ofrecer hasta 3 afios a través de cuotas trimestrales, una ventaja
importante para la viabilidad de los proyectos” explica Alberto. “Ya lo estamos aplicando en
proyectos como la planta solar en el aeropuerto de Dublin, donde el 80% del importe se
paga en ocho trimestres, es decir dos afios. Se trata de una herramienta que hemos
trabajado mucho y que podemos ofrecer gracias a la solidez técnica y econdémica de
nuestra empresa”, comenta Pablo.

“Para cualquier sector, los precios competitivos, la solidez técnica y econémica y las
soluciones de financiacion, son las tres claves para asegurar el éxito en la exportacion”,
coinciden.

Finalmente, Alberto anuncia que “a partir del préximo semestre saldremos a bolsa de
BME, estamos auditados por los principales fondos financieros del Reino Unido”.

SIMPLY SOLAR
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Claves de TBEA
MPPT e intensidad de cortocircuito altas

ntersolar 2024 fue el punto de encuentro de las innovaciones tecnoldgicas de la

industria fotovoltaica en el mes de Junio. El Grupo TBEA, reciente nuevo colaborador

de nuestro medio, estuvo presente compartiendo con el sector sus nuevas soluciones

como inversores solares para diferentes segmentos, con una apuesta ambiciosa por

el del autoconsumo. Javier Fernandez, Iberia DG Sales Manager, nos atendié en una
entrevista para nuestro canal de YouTube, donde explicé todas las novedades de la
compaiiia.

¢,Cuanto lleva TBEA en Espafna?

“‘Llevamos operando en Espafia un poco mas de 3 afios, y hemos introducido una
gama de productos para autoconsumo. Venimos del segmento utility-scale, que ha
representado siempre nuestro core business, donde superaremos este afio los 1,7 GW.
Esto es algo que demuestra la variedad de clientes que tenemos y la fiabilidad de la marca”,
explica Javier.

¢, Cual es el segmento mas interesante?
“El comercial e industrial es mas interesante y atractivo para nosotros ya que

estamos ofreciendo soluciones en trifasica en esta primera oleada de nuevos productos,
gue van desde 3kW hasta 110kW”.
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Desafios para entrar en el mercado

Respecto a los desafios a la hora de incursionar en un nuevo mercado, Javier
Fernandez comenta que “El mayor reto es el momento de incursién en el mercado, ya que
hay variantes que no puedes controlar. Nuestros distribuidores, que van a ser el principal
canal de venta, estan con stocks completos y eso hace mas complejo introducir una nueva
marca, a pesar de que TBEA es una garantia de éxito y fiabilidad”.

Ventajas de los equipos de TBEA

‘La marca es la mayor ventaja que tenemos, y no empezamos de nuevo en Espafa
ya gue tenemos un equipo de 15 personas. A nivel técnico, destacamos en versatilidad para
adaptarnos a los cambios de los fabricantes de paneles solares en cuanto a dimensiones de
celdas, intensidad etc. Nosotros nos hemos centrado en que la intensidad méaxima sea muy
alta, asi como la de cortocircuito”.

Al final, “TBEA defiende la tecnologia verde, proporcionando soluciones energéticas
integrales, fiables y eficientes, desde el disefio hasta la operacion”, finaliza.

64 GW a nivel mundial méas de 3,2 en Europa

Con operaciones en mas de 20 paises, TBEA Sunoasis se enfoca en la
investigacion, desarrollo, fabricacion, ventas y servicios de soluciones de inversores
solares. Cuenta con un impresionante récord de envios que supera los 64 GW a nivel
mundial, incluidos més de 3,2 GW en Europa.

Su amplia gama de productos incluye BESS (Sistemas de Almacenamiento de
Energia en Baterias), micro-redes, sistemas STATCOM (con mas de 35 GVar a nivel
mundial), sistemas SCADA y la avanzada plataforma de O&M inteligente TB-eCloud, asi
como soluciones de generacion distribuida adaptadas a los mercados residencial y
comercial e industrial (C&l).

Desde su lanzamiento en Europa en 2019, TBEA Sunoasis ha crecido a mas de 35
miembros, con equipos de servicio locales dedicados en Espafia, Italia, Portugal, Francia,
Polonia, Grecia, Rumania y Bulgaria.

Nuestro compromiso con la innovacion y la sostenibilidad convierte al Grupo TBEA
en un lider en la promocién de un futuro sostenible, mejorando las comunidades locales y
contribuyendo a los objetivos ambientales globales. “Con nuestra tecnologia de vanguardia
y la visién de "Energia Verde para una Vida Mejor", estamos preparados para transformar
los sistemas energéticos en todo el mundo hacia un mafiana mas brillante y limpio”.
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Plug&Play de GoodWe
Su apuesta para las necesidades del mercado

ntersolar 2024 fue el punto de encuentro de las innovaciones tecnoldgicas de la

industria fotovoltaica en el mes de Junio. Algunas de ellas se encontraron en el stand

de GoodWe, referente para las soluciones de almacenamiento energético e

inversores solares. Carlos Martinez, Country Manager Iberia de la empresa, nos

explico en una entrevista las caracteristicas y ventajas de su nueva solucion
all-in-one para el sector industrial y las ventajas de contar con un equipo de inversor y
bateria integrados.

30 kW, plug&play

Carlos nos explica que es una solucion “que se compone de un equipo para llegar a
30 kWp y hasta 50 kWp proximamente. Tiene una parte de bateria muy flexible de hasta dos
armarios para albergar hasta 300 kWh y tiene un disefio compacto para un tipo de
segmento concreto”. Ademas, aflade que este equipo “completa nuestra apuesta por
desarrollar soluciones para este mercado, que para nosotros es el que tiene una mejor
perspectiva”.

Proyectos interesantes
“Cualquier proyecto industrial, comunidades energéticas e incluso las PYMES, son
proyectos atractivos para instalar baterias con esta solucion. Compafiias como nosotros

vamos desarrollando este tipo de equipos pensando en satisfacer esa necesidad” afirma.
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GoodWe | Plug&Play, su apuesta para C&l m

Plug&Play, ¢ la mejor opcion?

“‘Es una apuesta arriesgada, pero creemos que damos ese paso por que gueremos
estandarizar algo que hasta ahora era puramente proyecto de ingenieria. Poco a poco, si
puedes comandar las necesidades del mercado, su implementacién serd mas rapida para
distribuidores”.

¢, COmo estéa el mercado?

“‘Hemos iniciado nuestros primeros proyectos piloto en paises como Alemania o
Republica Checa donde ya estabamos presentes. Espafa viene en una linea de desarrollo
secundaria, como ltalia, aunque tiene mas apoyo. Tenemos todos nuestros canales muy
activos, con proyectos ya contratados y que se instalaran en breves”.

Acerca de GoodWe

GoodWe es un fabricante de inversores fotovoltaicos y sistemas de almacenamiento de
energia lider en el mundo que cotiza en la Bolsa de Shanghai. Con mas de tres millones de
inversores entregados y 52GW instalados en mas de 100 paises y regiones, los inversores solares.
GoodWe se han utilizado en cubiertas residenciales, comercial e industrial, asi como en grandes
plantas, con potencias desde 0,7 kW hasta 250 kW. GoodWe cuenta con mas de 4.600 empleados
situados en 30 paises, 800 de ellos en el equipo de I+D, siendo el fabricante de inversores con
mayor estabilidad financiera segun la clasificacion de Bloomberg News Energy Finance de 2021.
GoodWe también figura en la lista del Top 3 europeo de fabricantes de inversores fotovoltaicos
segun Wood Mackenzie.
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NeoGreen de JinKO Solar
La hoja de ruta de la fabricacion de paneles solares

ntersolar 2024 fue el punto de encuentro de las innovaciones tecnoldgicas de la
industria fotovoltaica en el mes de Junio. Jinko Solar, lider mundial en la produccién de
paneles solares, nos explicd en su stand a través de Johanna Bonilla, Head of PV and
RESS Technical Product Management Europe, todos los detalles de la gama
NeoGreen, un hito en la produccién sostenible de paneles fotovoltaicos.

¢, Qué es la gama NeoGreen?

“‘Es nuestro nuevo lanzamiento, un producto que le va a dar al usuario final, el
desarrollador de proyectos, una opcién que es mucho mas sostenible que una estandar”
explica Johanna. “Su produccion se basa en fabricas que estan certificadas con Zero
Carbon Manufacturing, lo que implica que toda la energia consumida para la fabricacion es
renovable o estd compensada de alguna manera”. De este modo “la gama va enfocada a
nuestro objetivo de ser 100% sostenibles y ofrecer al consumidor una alternativa”, afirma.

Como lideres en la tecnologia TOPCon, “esta gama también se basa en ella y tiene
30 afos de garantia. Ademas, tenemos Neo Green para varios segmentos, no solo utility
scale” concreta. Respecto a la tecnologia, “Ya no hace falta justificar por qué TOPCon, si no
gue mejoramos la eficiencia continuamente de esta tecnologia que se ha afianzado en el
mercado solar”.
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JinKO Solar | NeoGreen, fabricacién carbono neutral de paneles FV m

¢,Cobmo se garantiza que se produce con renovables?

‘Aunque no toda la capacidad estd certificada debido a la gran cantidad de
produccion que tenemos, si hay fabricas de cristal, obleas y mddulos, que tienen ese
certificado para que los clientes que quieran validar que es real puedan hacerlo” explica
Johanna.

Ademas, afiade que “Tenemos como plan llegar este afio a 5GW de capacidad, y
vamos a extenderos para tener todas nuestras fabricas con este certificado”.

Finalmente, avanza que “Cada vez que Jinko trae nuevos beneficios, se empiezan a
hacer estandar en el mercado. NeoGreen es una opcidn que se esta aceptando mucho no
solo por parte del cliente residencial, sino también de proyectos de gran escala”.

“Tenemos bastantes expectativas, es un proceso largo por la gran cantidad de
fabricas que tenemos, pero creemos que serd una tendencia y apostamos mucho por ella”.

JinkoSolar, uno de los fabricantes de modulos solares mas grandes e innovadores del
mundo, presentd hoy los paneles Neo Green. Estos paneles TOPCon Tiger Neo tipo N se producen
en fabricas que recibieron la certificacion "Zero Carbon Factory" de TUV Rheinland por su
cumplimiento de los criterios y requisitos de dicha certificacion. JinkoSolar es también la primera
empresa del sector en recibir la certificacion "Zero Carbon Factory" de TUV Rheinland para la
fabricacion de lingotes de silicio, corte de obleas de silicio, fabricacion de células solares y
fabricacion de médulos solares. Este hito marca un paso importante en el viaje de la empresa hacia
su objetivo de promover la sostenibilidad, la innovacion y la responsabilidad ambiental.
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SUNGROW ACERCA EL ALMACENAMIENTO AL SECTOR RESIDENCIAL
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Sungrow pone a disposicion una nueva opcion de bateria de menor
capacidad, la SBR064, ahora también disefiada para ser emparejada con los
inversores fotovoltaicos residenciales hibridos trifasicos de la compafiia. Con
una capacidad de 6,4 kWh, esta nueva oferta “mejora la flexibilidad, ofrece
mas opciones a los propietarios de viviendas e introduce un punto de entrada
aun mas asequible para aquellos que buscan experimentar los beneficios de
un sistema fotovoltaico hibrido”, afirma nuestro Colaborador.

La introduccién de un sistema de menor capacidad permite a los
propietarios elegir el sistema que mejor se adapte a sus necesidades
energeéticas y a su presupuesto. Ya sea para nuevas instalaciones o para
actualizar sistemas existentes, esta incorporacion a la cartera de Sungrow
proporciona la flexibilidad necesaria para escalar la capacidad de
almacenamiento de energia en funcion de las necesidades individuales. Esto
facilita que mas hogares adopten soluciones de energia renovable,
contribuyendo a un futuro mas sostenible.

Ademas, la solucion puede ampliarse facilmente afiadiendo modulos
adicionales, cada uno de los cuales aumenta la capacidad del sistema en 3,2
kWh. Para simplificar ain mas las cosas, Sungrow ha disefiado estos
modulos con un peso reducido (33 kg por mdédulo), una instalacion sin
herramientas y una puesta en servicio sencilla hasta 8 mddulos y una
capacidad total de 25,6 kWh.
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AIKO SUMINISTRARA SU TECNOLOGIA PARA UN VEHICULO SOLAR

AIKO, lider global en tecnologia solar, y el Brunel Solar Team,
reconocido por su excelencia en ingenieria en carreras de autos solares, se
complacen en anunciar una alianza estratégica para el Sasol Solar Challenge
2024. Esta colaboracion combina las avanzadas células solares de AIKO con
el disefio innovador de autos solares del Brunel Solar Team, creando una
sinergia poderosa en una de las competiciones de energia solar mas
desafiantes del mundo.

AIKO y el Brunel Solar Team comparten una visidbn comun: superar los
limites de lo posible con la energia solar. Al integrar las células solares de alta
eficiencia de AIKO en el vehiculo del Brunel Solar Team, esta asociacion
busca demostrar el inmenso potencial de la tecnologia solar en aplicaciones
del mundo real, especialmente en entornos competitivos y de alta exigencia
como el Sasol Solar Challenge.

El Brunel Solar Team, con sede en la Universidad Técnica de Delft, en
los Paises Bajos, tiene una rica historia de éxitos en las carreras de autos
solares, logrando consistentemente actuaciones destacadas en el escenario
global. AIKO, conocida por su incansable busqueda de innovacion y
soluciones energéticas sostenibles, ve esta asociacion como una oportunidad
perfecta para mostrar las capacidades de su tecnologia solar.
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SEGUIDORES DE 2 EJES PARA APLICACIONES FV DE CONCENTRACION

Firme en su apuesta por la innovacion, Soltec se ha asociado con el
Instituto Fraunhofer de Sistemas de Energia Solar ISE para desarrollar un
innovador prototipo de seguidor de dos ejes para aplicaciones fotovoltaicas
de concentracion. Este proyecto, liderado por Fraunhofer ISE, tiene como
objetivo utilizar la tecnologia de seguidores solares mas avanzada de Soltec y
adaptarla especificamente a los requisitos de una nueva generacion de
mddulos micro-CPV que operan a casi mil soles de concentracion.

Los modulos micro-CPV imponen exigentes requisitos de precision en
el seguimiento en dos direcciones para orientar siempre los modulos CPV
precisamente hacia el sol. De este modo, se alcanza la maxima generacion
de electricidad durante todo el dia, desde el amanecer hasta el atardecer.

El Instituto Fraunhofer de Sistemas de Energia Solar ISE ha confiado
en Soltec para disefiar y construir un nuevo seguidor solar que cumpla con
los estrictos requisitos de precision y robustez estructural. Esta colaboracion
combina la alta cualificacion de Soltec en el disefio mecanico de seguidores
solares con la experiencia de Fraunhofer en el desarrollo de mddulos
fotovoltaicos de concentracién (CPV) de alto rendimiento.

La ultima tecnologia micro-CPV del instituto alcanza un 36,5% de
eficiencia de conversion y promete aumentar la generacion de electricidad en
un 30% en comparacion con las soluciones mas eficientes de hoy en dia.

a3/ b8

www.infoenergetica.com

NUM. 16 - ENERGIA E INNOVACION
Fotovoltaica




m NUM. 16 - ENERGIA E INNOVACION
Fotovoltaica

FS Pro, de Renusol, ofrecida por Ordufia

Renusol, fabricante europeo de estructura con mas de 25 afios de historia
especializado en la fabricacion y venta de sistemas de montajes fotovoltaicos, ha lanzado una
solucion de cubierta plana al mercado: FS Pro. Esta nueva solucion de estructura esta
teniendo muy buena aceptacion por parte de los instaladores por su alto grado de premontaje,
siendo capaz de minimizar los errores durante la instalacion, asi como reducir un 30% el
tiempo de instalacion respecto a alternativas no preensambladas.

La solucién ha recibido la prestigiosa certificacion ETN de Alpes Controles, requisito
obligatorio en Francia y altamente reconocida en el resto de los paises de Europa al constatar
la resistencia frente a grandes cargas de viento y nieve.

Ademas, Renusol ha recibido el Top Brand PV Award de 2024 de EUPD Research por
el montaje en Alemania, Francia, Paises Bajos y Reino Unidos. Este galardon se sitia entre
los mas reconocidos del sector al tener en cuenta la opinion de los instaladores para la
eleccion de los ganadores.

Esta solucion forma parte del catalogo de productos de Ordufia.

2D

Nueva web
A un Clic de Ia pulsandélaraﬁucrdns,olaf

energia solar
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“ULTRA BLACK”, DE LA FAMILIA HI-MO X6 DE LONGI

To makethe best of solar engigy
tobu world.

-l

Hugo Fernéndez General Manager 05 para lberia y Francia | LONGi Salar

Intersolar 2024 fue el punto de encuentro de las innovaciones
tecnoldgicas de la industria fotovoltaica en el mes de Junio. LONGi Solar
aprovecho su participacion en la feria para lanzar el nuevo Hi-MO X6 Artist
Ultra Black. En la entrevista grabada en la feria de Munich, Hugo Fernandez,
General Manager DG para Iberia y Francia, nos explico todos los detalles del
nuevo modulo, pensado para adaptarse a cualquier entorno del ambito de
autoconsumo.

“Esta disefiado para el mercado residencial, lanzado para un segmento
gue aun no estabamos atendiendo, y que complementa nuestra familia del Hi
MO X6”, explica Hugo. “Lo que mas llama la atencién es su color negro puro,
desde cualquier angulo, y lo hemos conseguido con una tecnologia en el
cristal que tiene un antirreflejo muy bueno, lo que hace que pueda encajar en
proyectos tipo integracién arquitectonica o con niveles altos de antirreflejo,
como cerca de aeropuertos”, subraya Hugo. “De este modo, el Hi-X6 Artist
Ultra Black aporta estas dos grandes ventajas; una gran adaptacion
arquitectonica y un alto nivel de antirreflejo”.

“‘Mantenemos la BC (Back Contact) como nuestra plataforma
tecnoldgica, que nos elimina los busbars y aporta esa alta eficiencia. El Hi-
MO X6 Artist Ultra Black incorpora células HPBC de alta eficiencia
desarrolladas por LONGi. La tecnologia de contacto trasero permite un frontal
sin rejilla ni barras colectoras para una absorcion de luz sin pérdidas. Sin
ningun tipo de sombreado, la absorcion de luz aumenta mas de un 2% en
comparacion con los médulos TOPCon de la misma potencia. Este es uno de
los principales resultados de las pruebas a largo plazo que hemos realizado,
algo que se traduce en un menor LCOE”, explica Hugo.
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LUZ VERDE A LA MAYOR PLANTA DE HIDROGENO VERDE DE ESPANA

bp e Iberdrola Espafia han dado luz verde a la construccion de un
proyecto de hidrogeno verde de 25 MW en la refineria de bp en Castellon,
gue se espera esté operativo en el segundo semestre de 2026. Se trata del
primer proyecto de hidrogeno emprendido conjuntamente por bp e Iberdrola
Espafa a través de Castellbn Green Hydrogen S.L., una empresa conjunta
participada a partes iguales por ambas compafiias.

El proyecto se presenté en un acto oficial para celebrar de forma
publica la firma de la decision final de inversion entre bp e Iberdrola Espafia
en julio de 2024.

La iniciativa cuenta con la participacion del Instituto Tecnoldgico de la
Energia (ITE), y ha obtenido una financiacion de 15 millones de euros de los
programas de ayuda a la Cadena de Valor Innovadora y Conocimiento en
Hidrogeno Renovable del Plan Espafiol de Recuperaciéon, Transformacion y
Resiliencia, con fondos asignados por NextGenerationEU de la Union
Europea.

El electrolizador de 25 MW se alimentara de electricidad renovable a
través de un acuerdo de compra de energia (PPA) firmado con Iberdrola
Espafia, que suministrara 200GWh/afio procedentes de los proyectos
fotovoltaicos y eolicos de lIberdrola Espafia. El electrolizador incluird 5
modulos de tecnologia de membrana de intercambio proténico (PEM) en
contenedores de 5 MW, que seran suministrados por Plug Power, fabricante
lider de soluciones de hidrégeno verde.
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TECNOLOGIA REVOLUCIONARIA PARA MEJORAR LA PRODUCCION DE H2

Naturgy y el Instituto Tecnolégico de Canarias (ITC), centro publico de
I+D+i del Gobierno de Canarias, se alian para validar el rendimiento de una
innovadora tecnologia de electrdlisis para la produccién de hidrogeno verde.
El objetivo es instalar y probar un prototipo experimental de electrolizador de
2 kW para testar el disefio del equipo de esta nueva tecnologia y comparar
los resultados obtenidos con los de los sistemas comerciales actuales. Con
este proyecto se esperan ventajas en cuanto a eficiencia y reduccion de
costes en la produccion del hidrégeno verde.

Esta tecnologia, denominada ‘Anion Exchange Membrane’ (AEM), esta
desarrollada por la empresa emergente singapurense Sungreen, con quien
Naturgy colabora desde septiembre de 2022. Como parte de la colaboracion
de Naturgy con Sungreen y el ITC se prevé arrancar una segunda fase de
piloto a principios de 2025 con un electrolizador de 50 kW en Gran Canaria,
gue se optimizara en base a las mejoras y resultados obtenidos con el equipo
de 2 kW que se esta testando en la actualidad.

El Instituto Tecnolégico de Canarias es un centro publico de 1+D y una
pieza clave del Gobierno de Canarias en el fomento de la competitividad de la
economia regional, contribuyendo desde el conocimiento y la innovacién
tecnologica al desarrollo sostenible de esta Region. Con un enfoque
multidisciplinar, sus areas de I+D+i abordan los desafios de un territorio
vulnerable amenazado por la presion turistica, la crisis climéatica y los
condicionantes propios de una RUP (lejania, insularidad, limitacién del
territorio, dependencia del exterior, etc.).
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PROYECTO DE H2 VERDE EN CADIZ

EDP ha completado la tramitacion ambiental del proyecto con el que
transformara la central de Los Barrios, en Cadiz, en el valle del hidrogeno
renovable del Campo de Gibraltar (Green H2 Los Barrios).

En concreto, la compafiia ha obtenido la Autorizacibn Ambiental
Integrada (AAl) para poner en marcha 130 MW de capacidad de electrolisis
en el emplazamiento, lo que supondra una inversion de casi 200 millones de
euros. Tras superar esta tramitacion, el proyecto de EDP se sitla entre los
mas avanzados de Europa.

La transformacién de la central de Los Barrios presenta dos fases
principales. La primera de ellas contara con una potencia total de
electrolizadores de 130 MW. La segunda fase del proyecto contara con
potencia adicional que puede superar los 500 MW, si las condiciones del
mercado son favorables.

Los Barrios es una iniciativa considerada estratégica por la Comision
Europea para los objetivos de descarbonizacion del continente, calificada
como Proyecto Importante de Interés Comun Europeo (IPCEI). Esta
consideracion ha supuesto la concesion de ayudas para la primera fase de
78 millones de euros por parte del Gobierno, que se suman a los 18 millones
de euros conseguidos en las convocatorias de 2022 y 2023 del programa
Pioneros del PERTE ERHA, articulado a través del IDAE.
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PRIMER BUS A HIDROGENO “MADE IN CHILE”

El proyecto liderado por Anglo American, Colbun, Corfo y Reborn
Electric Motors, ha mostrado sus avances y proyecta que el vehiculo podria
entrar en funcionamiento durante el primer trimestre del proximo afo. El
presidente Gabriel Boric calific6 la iniciativa como una de las mas
innovadoras del pais. Se trata del proyecto, nacido desde la colaboracion
publico-privada, que se propuso construir el primer bus a hidrégeno
desarrollado y fabricado integramente, y desde cero, en Chile.

La iniciativa cuenta con un presupuesto de US$755 mil financiado en
partes iguales por Anglo American, Colbun y Corfo, y su desarrollo esta a
cargo de Reborn Electric Motors, startup tecnolédgica chilena. Este vehiculo a
hidrégeno tendra capacidad para 24 pasajeros y una autonomia proyectada
de 450 kilometros, alcanzando una velocidad méxima de 90 km/h. Sus
dimensiones seran de 8,5 metros de largo, 2,4 metros de ancho y 3,4 metros
de altura, y estara equipado con tanques de almacenamiento de combustible
con una capacidad aproximada de 20 kg, lo que le permitird operar en
diversos entornos, tanto industriales como urbanos y rurales.

La hoja de ruta contempla todas las etapas de construccion del bus a
nivel local, desde los disefios de ingenieria hasta la validacion comercial del
modelo. Durante la fase de pruebas en carretera, el Centro Nacional de
Pilotaje (CNP) realizara el pilotaje y validacion de los componentes clave y del
rendimiento del bus. Una vez operativo, el vehiculo sera sometido a
recorridos de prueba en diferentes condiciones para garantizar que el disefio,
la autonomia y el desempefio previstos sean los 6ptimos.
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EL MAYOR BESS DE LATAM CON 200MW/880MWH

f POWER UP YOUR FUTURE

SUNGROW PowerTitan2.0 Experience Day

Nuestro colaborador Sungrow, proveedor lider mundial de inversores
fotovoltaicos y sistemas de almacenamiento de energia, ha firmado con Atlas
Renewable Energy, la instalacion de su sistema de almacenamiento de
refrigeracion liquida PowerTitan, para el proyecto BESS del Desierto de
200MW/880MWh. Una vez finalizada, esta planta aliviara significativamente
las restricciones eléctricas en el norte de Chile, mejorando la confiabilidad
energética regional y contribuyendo a alcanzar la meta de energia 100%
limpia para 2050.

Ubicado en el desierto de Atacama, BESS del Desierto enfrenta un
desafio uUnico: los abundantes recursos fotovoltaicos no pueden
transportarse completamente al area central de consumo de energia ubicada
a 1500 kilometros de distancia debido a limitaciones de capacidad de carga
de la red. Atlas Renewable Energy esta preparada para construir la planta
independiente de almacenamiento de energia a gran escala mas grande de
Chile, que capturara el exceso de energia solar durante el dia y la integrara
a la red cuando la capacidad de carga lo permita. Atlas pronostica que
aproximadamente 280 GWh de electricidad adicional se inyectaran a la red
anualmente, mitigando la restriccion de la region.

Para garantizar la estabilidad a largo plazo de BESS del Desierto,
PowerTitan cuenta con resistencia a la corrosion C5, proteccion IP65 contra
el viento y la arena, refrigeracion liquida inteligente y un sistema inteligente
de operacion y mantenimiento (O&M), que garantiza un control y una
estabilidad optimos de la temperatura
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100 VE MAS PARA EIFFAGE

Eiffage Energia Sistemas ha dado un importante paso en el proceso
de electrificacion de su grupo, con la incorporacion de cerca de 100 vehiculos
eléctricos a su flota. Esta nueva adquisiciébn, compuesta por unidades de
turismos y vehiculos industriales ligeros, ha sido posible gracias a la
subvencién del Plan Moves Flotas concedida en 2022.

Como parte de su compromiso con el medio ambiente y la eficiencia,
la empresa ha implementado herramientas digitales avanzadas para la
medicion y andlisis del consumo y habitos de conduccién por vehiculo. Estas
innovaciones les permiten optimizar el uso de sus recursos y reducir el
impacto ambiental.

Mirando hacia el futuro, la compafila se encuentra actualmente
planificando la proxima renovacion de la flota. Durante los afios 2024 y 2025,
renovaran mas de 1.000 vehiculos, con opciones mas sostenibles, donde los
vehiculos hibridos jugaran un papel fundamental.

También han instalado en sus delegaciones cargadores eléctricos para
poder realizar y gestionar sus propias recargas. Actualmente disponen de un
total de 102 cargadores.

La incorporacion de estos vehiculos evitara la emision de 382
toneladas de CO2 anuales a la atmosfera.

61/ 68

www.infoenergetica.com



m YY" ENERGIAE INNOVACION
Otras tecnologias

CREACION DEL PRIMER HUB AEROPORTUARIO DE H2 EN ESPANA

Airbus, Aena, Air Nostrum, Iberia, Exolum y Repsol han firmado un
Acuerdo de Colaboracion para estudiar la creacion del primer hub
aeroportuario de hidrégeno ubicado en Espafia.

Las seis empresas han unido sus fuerzas para abordar los principales
retos que plantea el despliegue de la aviacion propulsada por hidrégeno en
el pais. Es la primera vez que una colaboracion retne toda la cadena de
valor, desde la produccion de energia primaria hasta las operaciones en
tierra con hidrogeno, contando dos aerolineas y en una red completa de
aeropuertos al mismo tiempo.

Esta colaboracion proporcionara a los socios una vision holistica del
avion propulsado por hidrogeno y de cémo puede integrarse en el
ecosistema aeroportuario. No sélo se centrard en el suministro y la
infraestructura de hidrégeno, sino también en los requisitos especificos de
las operaciones en tierra en los aeropuertos. El objetivo final es fomentar y
apoyar el crecimiento del ecosistema de la aviacion del hidrogeno en
Espafa. "La descarbonizacion del sector aéreo es un objetivo fundamental
para Airbus y el despliegue de aviones comerciales propulsados por
hidrégeno con su ecosistema H2 es una de esas palancas clave., Es
esencial que la industria de la aviacibn en su conjunto colabore para
asegurar el futuro suministro de hidrogeno en los aeropuertos, sobre todo
teniendo en cuenta el gran potencial de Espafia en renovables y en
produccion de hidrégeno bajo en carbono”, ha destacado Javier Arnaldo,
Director de Sostenibilidad de Airbus en Esparia.
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LOS BIOCARBURANTES GANAN RELEVANCIA

La regulacion europea establece que la energia renovable debe
representar al menos un 29% de la demanda para transporte al final de la
década. El ordenamiento juridico espafiol establece una senda creciente de
penetracion para cumplir ese objetivo, centrada hasta ahora en biodiésel y
bioetanol; por ejemplo, deben alcanzar un 12% en 2026. Los operadores al
por mayor de productos petroliferos deben incorporar estos biocarburantes en
el mercado, de un modo proporcional a sus ventas, o abonar una
compensacion econémica si no alcanzan el objetivo. La orden publicada no
modifica esa senda de penetracidn, pero potencia las energias renovables en
el transporte.

A partir de 2025, el biogés, el hidrogeno y los combustibles renovables
de origen no biol6égico (RFNBO, segun sus siglas en inglés) podran computar
para el célculo de cumplimiento de los objetivos, junto con el biodiésel y el
bioetanol, pero para fomentar la produccién y el consumo aquellos, cada
unidad energética puesta en mercado se valorara el doble que la de éstos.

Y a partir de este 2024 se incluyen en el célculo de dichos objetivos
europeos los sectores de la aviacién y la navegacion, junto con el transporte
por carretera, pero cada unidad energética consumida en el aire o en el mar
tendrd& un multiplicador de 1,2 sobre la consumida en tierra firme,
incentivando la produccion de combustibles renovables en sectores de dificil
electrificacion. Estas medidas refuerzan la seguridad juridica y potencian los
proyectos en curso en Espafia, en ambitos como la produccion de
combustible de aviacion (SAF, por sus siglas en inglés).
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LAS CLAVES DE LA INTEGRACION DE LA IA EN LA GESTION DE ACTIVOS
energy Cotlpa~~
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Santiago Estrada ceo) OB Solutions — Alejandro Lrespo CT0/6P0 & CoFounder | B/ Solutions

Intersolar 2024 fue el punto de encuentro de las innovaciones
tecnoldgicas de la industria fotovoltaica en el mes de Junio. QBI Solutions
formé parte de la feria con un espacio donde atendié al publico interesado en
su herramienta de gestion integral de activos renovables. En él,
conversamos con Santiago Estrada y Alejandro Crespo para conocer su
vision sobre cdmo se dara la integracion de la Inteligencia Atrtificial (1A) en
esta gestion de proyectos.

¢Es viable la integracion de la IA en todo el ciclo de vida de un
proyecto?

Santiago Estrada nos explicé que “es uno de los grandes temas que
se estan incorporando al debate en el sector. Nosotros somos una empresa
gue desarrolla tecnologia de punta desde hace 7 afios, entendiendo la
necesidad o tratando de entender la necesidad de nuestros clientes, desde
el inicio del desarrollo del proyecto hasta la fase de construccion,
financiamiento, operacién y cualquier otra transaccion intermedia que pueda
ocurrir”,

Respecto a la integracion de la IA, detalla que “es algo con lo que
llevamos conviviendo desde hace unos dos afios, ya que esta un poco en el
imaginario colectivo y nosotros, como empresa tecnologica que desarrolla
soluciones de vanguardia, no podemos hacer menos que escuchar lo que
dice el mundo y cdmo eso puede ayudar a nuestros clientes”.
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LAS CLAVES DE LA INTEGRACION DE LA IA EN LA GESTION DE ACTIVOS

¢, Cudl es el primer paso para integrarla?

‘Lo que queremos en QBI es asegurarnos de que estamos
entendiendo muy bien cuéles son las mejores herramientas y cual es el mejor
enfoque para todas las inteligencias artificiales que existen. Por eso este afio
ya hemos dado los primeros pasos hacia ello y esperamos que para finales
de afo, y por supuesto continuar con ello en el aflo 2025, tengamos ciertas
herramientas de inteligencia artificial incorporadas para nuestros clientes ya

hoy”.
¢ Trabajais ya en modelos?

Alejandro Crespo pone ejemplos de la integracion de IA en la
herramienta de QBI, explicando que “el enfoque de QBI es buscar tecnologia
para solucionar los problemas que los clientes nos dicen que tienen. Por
ejemplo, ahora con la inteligencia artificial estamos trabajando principalmente
en dos lineas diferentes, una de ellas es en entender el lenguaje natural,
estamos trabajando en extraer informacién de documentos, informacion
relevante porque nuestros clientes, ya sea en la fase de desarrollo o mas
adelante en la fase de operacion, trabajan con una gran cantidad de
documentacion y necesitan extraer informacion relevante dentro de esos
documentos para poder obtener resumenes”.

Otra herramienta en la que la empresa trabaja es “algun asistente
digital, porque manejamos cantidades muy grandes de datos de todo el ciclo
de vida del activo para poder preguntarle sobre esos datos que ya tenemos
en lenguaje natural. Queremos poder preguntar, por ejemplo, “;cual es el
modelo de inversor que a altas temperaturas produce mayor tasa de fallas
para mi? Y que el usuario obtenga la respuesta directamente de la
herramienta”.

Santiago aflade que “una de las cosas que ya hemos aprendido o en la
gue estamos muy avanzados es que, para poder aprovechar realmente estas
herramientas, los modelos de inteligencia artificial, necesitas tener tus datos
estructurados, necesitas tenerlos relacionados. Una de las cosas por las que
creo por qué nuestros clientes valoran mas a QBI, es que somos expertos en
el negocio de las energias renovables”.
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ASTURIAS NO TIENE NADA QUE ENVIDIAR A SILICON VALLEY

Asi lo afirmé el responsable de proyectos de Innovacion de EDP
Espafia, Enrigue Menéndez, durante su participacién en un coloquio de
principios de agosto llamado "La innovacion, tractora de la economia local
para la transicién energética", organizado por EDP en su pabellén de la Feria
Internacional de Muestras de Asturias.

Mas alla de las colaboraciones de EDP con algunas de las empresas
mas punteras en la region, con proyectos que suman una inversion cercana
a los tres millones de euros, destaca la vision de las empresas sobre la
importancia de atraer recursos mediante la apuesta por la innovacion.
Durante el evento, Fidel Diez, de CTIC, sefal6é que "la innovacion es uno de
los pilares sobre los que pilotar la transicion energética y hay que tener en
cuenta los diferentes tipos de innovacién, no solo la disruptiva, sino la
innovacion incremental, la mentalidad innovadora". Para Jorge Villarica, de
SVMAC, una evidencia de la importancia de la innovacion es que "para
ganar dinero puedes ofrecer productos a mayor precio o0 con MmAas
prestaciones y para los dos caminos necesitas la innovacion”. Por tanto, "no
es que sea el objetivo, sino que es la Unica forma de salir adelante".

En Asturias hay un ecosistema muy potente. Asi lo indico Geber Villa,
de Enfasys, "Lo que tenemos que hacer es creérnoslo, colaborar entre
nosotros y tirar por la 'tierrina’. Si vamos por ese camino, la inversion va a
venir, porque la inversion es atractiva desde el punto de vista empresarial y |
calidad de vida es buena, por lo que creo que la inversion saldra de manera
natural si seguimos colaborando y fomentando una sana competencia”.
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